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T-MEC ha sido el más complejo.- SE (Reforma 13/11/18)     Claudia Guerrero  Cd. de México (13 noviembre 2018).- La
negociación del nuevo acuerdo comercial con Estados Unidos y Canadá ha sido la más compleja, atípica, complicada e
impredecible que ha enfrentado México, aseguró Ildefonso Guajardo, Secretario de Economía.     El funcionario envió un
informe al Senado sobre los resultados del nuevo tratado que pretenden firmar los tres países este mismo mes en el
marco de la Cumbre del G-20.     En el documento, la dependencia federal reconoció el impacto de la que estrategia de
amenazas impulsada por el presidente estadounidense Donald Trump.     "La estrategia de negociación del Presidente
Trump, basada en la amenaza, en la capacidad para cumplir dichas amenazas y el condicionamiento de resultados,
tuvieron un peso específico en la negociación", señala.     "En este contexto, para México, el T-MEC ha sido la negociación
internacional más compleja, atípica, complicada e impredecible que hemos enfrentado desde su entrada al GATT".     En
el informe se refiere que la política comercial instrumentadas por el Gobierno de Trump tiene un sesgo proteccionista y
que, bajo esa visión, era de esperarse que cualquier nueva negociación que sostuviera Estados Unidos estaría orientada a
obtener los mayores beneficios a costa de sus socios comerciales.     "Buscando un resultado de suma cero, en donde lo
único beneficiario fuera Estados Unidos", indica.     Por otro lado, el informe destaca en la situación política tanto en
México como en Estados Unidos fueron catalizadores para poder lograr un primer entendimiento comercial con ese país.
    "La coordinación y búsqueda de objetivos comunes entre los negociadores de la administración actual y por el nuevo
gobierno que asumirá el cargo el 1 de diciembre permitió México tener una mejor posición negociadora con Estados
Unidos", indica.     El reporte incluye un resumen de los objetivos planteados, los acuerdos alcanzados y una cronología
de la negociación.
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